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Venture Job – Business Owner (f/d/m) 
München, Erlangen (Metropolregion Nürnberg) | Ab sofort 

 

 

Bist du bereit für eine neue Herausforderung? 
Du bist ein/e erfahrene/r Generalist/in, angetrieben von Unternehmergeist und einer Leidenschaft für digitale Produkte, 
Dienstleistungen und Technologien. Du hast eine Leidenschaft für den Aufbau effizienter Betriebsstrukturen, das Finden und 
Umsetzen neuer Strategien und den Verkauf sinnvoller Produkte an Kunden. Du bist begeistert von der Arbeit mit Menschen 
aus allen Bereichen und verfügst über starke Organisations- und Kommunikationsfähigkeiten. Du bist motiviert, ein 
erfolgreiches SaaS-Unternehmen von Grund auf aufzubauen, sein Wachstum zu beschleunigen und die Gesamtverantwortung 
zu übernehmen. Du hast eine starke Hands-on-Mentalität sowie eine präzise Arbeitsweise. Hohe Verantwortung motiviert dich 
und du siehst Teamarbeit als entscheidend für den Erfolg. 

Wir suchen einen "Business Owner" in München, Erlangen für eines 
unserer Ventures 

Der Job: 
Du übernimmst die Rolle als Business Owner bei einem unserer Ventures in der Baubranche. Dabei handelt es sich um ein 
Softwaretool für Handwerker, das die Kundenqualifizierung digitalisiert. Als Business Owner bist du verantwortlich für den 
Aufbau eines neuen Ventures, dessen nachhaltiges Wachstum sowie die strategischen Entscheidungen auf dem Weg dorthin. 
Da du als Business Owner in einer Start-up-ähnlichen Struktur arbeitest, sind deine Aufgaben nicht immer nur auf die 
strategische Ebene beschränkt, sondern vielfältig und umfassen auch operative Aufgaben: 

• Du bist für den Aufbau eines SaaS-Ventures verantwortlich, einschließlich der Einstellung weiterer Teammitglieder 
und der Mitarbeiterentwicklung, wobei du vom Venture Building Team stark unterstützt wirst 

• Du bist verantwortlich für strategische und operative Entscheidungen welche du datenbasiert triffst 
• Du etablierst ein zielgerichtetes und erfolgreiches B2B Geschäftsmodell inklusive der Entwicklung und Optimierung 

der Preisgestaltung und Positionierung  
• Du bist verantwortlich für die Finanzplanung und planst strategische und operative Entscheidungen entsprechend 
• Du ergreifst Maßnahmen im operativen Geschäft einschließlich Vertriebsaktivitäten, Teamentwicklung und 

Recruiting, Partnerverhandlungen etc. 
• Du unterstützt dein Team mit deiner Expertise und Erfahrung in verschiedenen Praxisfelder 
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Du… 
hast eine Leidenschaft für digitale Produkte sowie Geschäftsmodelle und bringst darüber hinaus folgende Dinge mit: 

• Abgeschlossenes Hochschulstudium in Betriebswirtschaft, Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaftsinformatik oder 
ähnlichen Bereichen 

• 4+ Jahre Erfahrung im Business Development in einem Early-Stage-Startup oder relevantem Unternehmensumfeld 
oder Gründererfahrung - vorzugsweise Erfahrung in SaaS-Startups und/oder der Baubranche/Handwerkerbereich 

• Hohes Maß an Selbstständigkeit und Eigenverantwortung für deine Entscheidungen und Aufgaben  
• Eine proaktive Arbeitsweise, eine problemlösende Denkweise und die Fähigkeit, trotz Ungewissheit fokussiert zu 

bleiben, ein hohes Maß an Organisation ist ein Muss  
• Starke Projekt- und betriebswirtschaftliche Kenntnisse; technische Kenntnisse sind ein Plus 
• Du bist ein Teamplayer mit ausgezeichneten Kommunikationsfähigkeiten 
• Du bist in der Lage, konstruktives Feedback zu geben und zu erhalten  
• Du bist proaktiv, enthusiastisch, schnell und motiviert 
• Du findest für jede Herausforderung eine Lösung und behältst auch in stressigen Situationen die Ruhe 
• Du sprichst fließend Englisch und Deutsch  

Was wir dir bieten? 
• Ein tolles Team mit jungen und erfahrenen Unternehmern/Unternehmerinnen und Venture Buildern 
• Eine Organisation, die die Vorzüge aus dem Konzernumfeld mit Start-up-Spirit und Flexibilität verbindet 
• Bürostandorte entweder in München, Erlangen (Metropolregion Nürnberg) oder bei Hof 
• Mobiles Arbeiten möglich 

 

Wir freuen uns auf deine Bewerbungsunterlagen!  
Schicke diese bitte mit Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins an venture.jobs@bitrock.partners. 
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